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Inget jullov fér bostadsmarknaden - tid
for reflektion skapar intresse for bostader

Manga bostadsspekulanter utgar ifran att marknaden star stilla over jul och
nyar. Men trots att den bromsar in finns ett fortsatt intresse och farre
bostader till salu innebar mindre konkurrens for sdljarna, samtidigt som
ledigheten ger spekulanter mer tid att fundera pa sina bostadsplaner. Enligt
Erik Wikander, vd pa Svensk Fastighetsformedling har jullovsperioden fler
fordelar an manga kanske tror.

- December behover inte innebara den stiltje som manga tror. Tvartom ser vi
att de som soker bostad under jul ofta ar mer motiverade och har tid att ga pa



visning. Man har mer tid da man ar ledig och da aven viljan att gora
forandringar. Vi far mer an vanligt forfragningar om privatvisningar av
spekulanter som verkligen vill kGpa, sager Jimmy Rossetti fastighetsmaklare
pa Svensk Fastighetsformedling i Haninge.

Under helgerna minskar traditionellt antalet publicerade bostadsannonser,
vilket innebar att konkurrensen bland saljare blir betydligt lagre. Samtidigt
kvarstar manga kopares behov, inte minst efter ett ar dar marknaden praglats
av en omvarldsoro och avvaktan.

Aven om utbudet av bostdder brukar minska i december ser vi att intresset
haller i sig. De senaste tva aren har antalet visningsgaster i december legat
pa ungefar 50 % av novembernivaerna, ett mindre tapp an manga kanske
forvantar sig. De som fortsatter leta gor det ofta av konkreta skal -
forandringar i familjesituation, separationer, jobb-byten eller helt enkelt en
onskan om att starta det nya aret i en ny bostad.

- Manga har ledigt och da ocksa tid till att fundera over livsstilsfragor,
daribland bostadsbyte. Det innebar inte att marknaden ar het, men att det
anda finns en efterfragan,” sager Erik Wikander, vd Svensk
Fastighetsformedling.

Till skillnad fran varens och hostens mer intensiva marknad praglas
julperioden av lugn. Det betyder farre visningar, men ocksa mer tid for
spekulanter att verkligen reflektera dver sina beslut och mer utrymme for
bostader att synas utan att forsvinna i mangden.

Julen ar ocksa en tid d@ manga hem visar sig fran sin absolut basta sida.
Ljusslingor, juldekoration och en varm atmosfar skapar ett emotionellt
mervarde som andra tider pa aret ar svart att matcha.

- Vintermorker behdver inte vara en nackdel. Ratt belysning och julinslag kan
gora att en bostad upplevs bade som mer hemtrevlig och inbjudande - nagot
som paverkar spekulanters helhetsintryck mer an man tror, sager Jimmy
Rossetti, fastighetsmaklare pa Svensk Fastighetsformedling i Haninge.

Tips: Sa lyckas du med en bostadsforsaljning under julledigheten



1. Lat arstiden lyfta bostaden: Skapa en trivsam och hemtrevlig kansla genom
att juldekorationer och varm belysning. Det gor stor skillnad for
helhetsintrycket.

2. Ta vara pa ledigheten: Julperioden innebar flera dagar da manga ar hemma
och har tid att fundera over sin boendesituation. Det kan leda till fler
spekulanter som ar aktiva och beslutsklara.

3. Var flexibel med visningstiderna: Genom att erbjuda visningstider som
passar bade vardag som helg gor du det enklare for spekulanter att komma -
och okar chanserna att ratt kopare hittar hem.

4. Ligg steget fore infor januari: En visning under helgerna gor att din bostad
syns innan det stora januariutbudet tar fart. Det kan ge en tydlig fordel nar
konkurrensen fortfarande ar lag.

5. Var uppmarksam pa spekulanter som vill avsluta innan arsskiftet: En del
kopare vill genomfora ett avslut redan inom innevarande ar, exempelvis av
ekonomiska eller praktiska skal efter en tidigare forsaljning. Det kan skapa
goda forutsattningar for snabba affarer.

Om Svensk Fastighetsformedling

Svensk Fastighetsformedling ar Sveriges storsta rikstackande och oberoende
maklarkedja. Det innebar att vi kan ta tillvara pa vara kunders intressen helt
utan paverkan fran banker eller forsakringsbolag. Vi ar experter pa den lokala
bostadsmarknaden med 230 bobutiker och 1 200 medarbetare runtom i hela
landet. Bobutikerna drivs av kedjans 200 delagare och flera ar i rad har
foretaget utsetts till en av Sveriges mest attraktiva arbetsgivare. Under 2024
formedlade Svensk Fastighetsformedling drygt 22 000 bostdder. | mer an 85
ar har vi fatt folk att kanna sig hemma, vilket faktiskt gor oss till landets
aldsta maklarkedja.
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