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Ny undersokning visar: Svenskarna 6ppna
for nya visningsformer

Bostadsintresset ar stort bland svenskarna och de senaste aren har de olika
mojligheterna till att kunna titta pa och skapa sig en bild av bostaden, utan
att behova vara pa plats, utvecklats. Men vad lockar mest pa en
bostadsvisning och hur vill svenskarna ga pa visning i framtiden? Svensk
Fastighetsformedlings nya Trendrapport visar att fyra av tio lockas av 6ppen
spis och att majoriteten vill ga pa traditionella visningar. 16 procent kan
tanka sig att ga pa digitala visningar i framtiden.

Svensk Fastighetsformedling presenterar for femte gangen Trendrapporten,
en riksrepresentativ undersokning genomford av Kantar Sifo dar svenskarna
gett sin syn pa framtidens boende. Over 2 300 personer har svarat pa fragor
rorande ekonomi, bostadsbyte och inredning. Arets rapport visar att 6ppen
spis ar det som lockar flest svenskar pa bostadsvisningar. Det uppger hela 42
procent. Balkong, kakelugn och takhojd okar ocksa intresset for bostaden.

Resultatet visar ocksa att hela 70 procent av svenskarna vill fortsatta att ga
pa traditionella visningar i framtiden. Privata forhandsvisningar ar ocksa
populart. Trots att tekniken ar relativt ny uppger 16 procent att de vill ga pa
digitala visningar, sdasom 3D-visningar. Det ar framst man som ar intresserade
av digitala visningar, 18 procent uppger detta. Motsvarande siffra bland
kvinnor ar 13 procent. En av tio kan dessutom tanka sig att kopa en bostad
efter att endast sett den online.

- For oss pa Svensk Fastighetsformedling ar det viktigt att gora det sa enkelt
och tryggt som mojligt att salja och kopa bostad. Vi maste darfor
kontinuerligt anpassa vara tjanster utifran kundernas behov och 6nskemal.
Trendrapporten visar att majoriteten av svenskarna vill fortsatta att ga pa
traditionella visningar men ocksa att det finns en onskan om digitala
visningar i framtiden. Det ar darfor viktigt att vi som maklarkedja fortsatter



att satsa pa den digitala utvecklingens mojligheter och pa sa satt moter vara
kunders vilja och forvantningar, sager Tanja llic, vd pa Svensk
Fastighetsformedling.

Har kan du lasa rapporten i sin helhet:

https://www.svenskfast.se/om-oss/trendrapporten/

For ytterligare information, kontakta:
Kicki Erkers, presskontakt
Mail: kicki.erkers@svenskfast.sMobil: 072-570 56 18

Om Trendrapporten 2017

Trendrapporten 2017 ar genomford under maj 2017 i form av en webbenkat
via undersokningsforetaget Kantar Sifo. 2 332 personer mellan 18 till 65 ar
deltog i undersokningen som ar statistiskt sakerstalld och riksrepresentativ.
For att sakerstalla att basen av respondenter aven ar representativ nedbrutet
per lan har vi valt att utoka antalet intervjuer.

Folj oss garna pa:
www.svenskfast.sewww.mynewsdesk.comfacebook.com/svenskfast
twitter.com/#svenskfast

instagram@svenskfast
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Vad av foljande lockar dig extra mycket pa en visning?

Totalt Man Kvinna

Oppen spis 42% 36% 49%
Balkong 38 % 29% 48 %
Kakelugn 31 % 23% 39%
Takhojd 30 % 27% 32 %
Garage 29 % 4%  23%
Walk in Closet 28 % 20% 36 %

Forrad 26 % 21% | 31 %


https://www.svenskfast.se/om-oss/trendrapporten/
mailto:kicki.erkers@svenskfast.se
https://www.svenskfast.se
http://www.mynewsdesk.com

Tvattmaskin 26 % 19% 34 %

Pool 22 % 24% | 21%
Bastu 17 % 19% 14 %
Jacuzzi 16 % 17% 14 %
Inbyggt ljudsystem 10 % 11% 8%
Marmorgolv 8 % 9 % 7 %
Sprojsade fonster 8 % 5% 12 %
Stuckatur 8 % 4 % 11 %
Vinkyl 4% 5% 3%
Biljardbord 3% 5% 1%
Heltackningsmatta 1% 1% 1%
Ingen av ovanstaende 7% 8 % 7 %
Tveksam, vet ej 9% 12% (7%

Hur skulle du vilja ga pa visning i framtiden?

Jag vill ga pa traditionella visningar

Privata forhandsvisningar

Digitala - 3D-visningar via webben

Visningar i virtuell verklighet

Event-visningar, ex. fester, middagar

Live-visningar, ex. via Periscope, Skype

Visningar via filmklipp

Temavisningar, ex. konstutstdllningar, forelasningar
Overnattningsvisningar

Annat

Tveksam, vet ej
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Skulle du kunna tanka dig att kopa en bostad efter att enbart ha sett den
online, via en digital visning ex. 3D-visning eller film?



Totalt Man Kvinna
Ja 11 % 13% 9%
Nej 74 % 72% 75 %

Tveksam, vet €] 16 % 15% 16%

Svensk Fastighetsformedling ar Sveriges storsta rikstackande och oberoende
maklarkedja. Det innebar att vi kan ta tillvara pa vara kunders intressen helt
utan paverkan fran banker eller forsakringsbolag. Vi ar experter pa den lokala
bostadsmarknaden med 230 bobutiker och 1 200 medarbetare runtom i hela
landet. Bobutikerna drivs av kedjans 200 delagare och flera ar i rad har
foretaget utsetts till en av Sveriges mest attraktiva arbetsgivare. Under 2016
formedlade Svensk Fastighetsformedling cirka 30 000 bostader till ett varde
av 62 miljarder kronor. Sedan 1937 har vi fatt folk att kanna sig hemma,
vilket faktiskt gor oss till landets aldsta maklarkedja. Det hade vi inte varit
utan ndjda kunder. 2016 prisades vi for Bast pa Service i ServiceScore. Svensk
Fastighetsformedling - maklaren med koll pa laget.
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