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Sa maxar du bostadsvisningen -
maklarnas basta tips till kopare

Nu drar bostadsmarknaden i gang efter sommaren med de storsta
visningshelgerna runt hornet. Att ga pa visning kan vara stressigt och manga
anvander tiden fel. Med battre forberedelser och ratt fragor kan kopare
undvika misstag och fa en mer meningsfull upplevelse som kan vara helt
avgorande for framtiden. Har delar maklarna Jimmy Rossetti och Ida Olheim
med sig av sina basta rad.

Valj omrade som fungerar i vardagen
- GOr din research innan du gar pa visning. Fundera pa vad som ar viktigt for



dig och din familj: kommunikationer, skolor, forskolor, matbutiker,
gronomraden eller narheten till jobbet. Om vardagen fungerar vill man bo
langre - och det ger mer livskvalitet, sager Jimmy Rossetti, fastighetsmaklare
och partner Svensk Fastighetsformedling i Haninge.

Kom i tid och anvand tiden ratt

En visning gar snabbt. Kom i tid, kann in bostaden och gor din
undersokningsplikt. Las ocksa arsredovisning, energideklaration och protokoll
innan visningen - da kan du fokusera pa fordjupande fragor istallet for att sta
och bladdra i papper pa plats, tipsar Ida Olheim, franchisetagare och
fastighetsmaklare Svensk Fastighetsformedling i Sodertalje/Nykvarn och
Strangnds/Mariefred.

Fraga de som kan omradet bast

En enkel men effektiv metod ar att prata med grannar eller personer som ror
sig i omradet. De ar ofta de basta experterna. Fraga aven maklaren - lokala
maklare kan ofta beratta om narmaste badplats, basta lunchstallet eller
populara forskolor.

Ta reda pa bostadens mjuka varden

Be maklaren beratta vad saljaren sjalv har uppskattat med bostaden. Ofta
kommer da detaljer fram som inte syns i objektsbeskrivningen - exempelvis
trivselfaktorer, grannskapets gemenskap eller husets atmosfar.

Tank langsiktigt om omradet

Kolla upp framtidsplaner - kan nya hus byggas nara tomtgransen? Finns det
planer pa infrastruktur som férandrar narmiljon? Att forsta hur omradet
utvecklas minskar risken for obehagliga overraskningar.

Detaljer som gor skillnad enligt maklarna:

. Besok omradet vid olika tider, sarskilt helger, for att fa en kansla
for livet och grannsamjan.

. Sollaget ar ofta avgorande — med appar kan du enkelt se exakt
hur solen ror sig over uteplatsen aret runt.

. Ha med praktiska verktyg som fuktmatare, en kula for att se om
golven lutar, eller en lasermatare for att snabbt kontrollera ytor.



Nya behov pa koparnas bostadsmarknad

-Det ar har nog aldrig varit viktigare att vara palast som kopare och det stalls
egentligen orimliga krav pa en kdpares kompentens vad galler bade kunna
forsta ekonomin i en forening eller ett besiktningsprotokoll vid kopet av ett
hus.B® Darfor tror jag att efterfragan pa en képcoach kommer att oka, idag tror
manga att maklaren bara hjalper till vid salj men vi gar mot att jobba nastan
lika mycket som kdpcoacher till vara kunder, menar Ida Olheim.

- Vi ser ocksa att sdljarna pa dagens marknad har blivit mer 6dmjuka infor
forsaljningen och ocksa ar mer nyfikna pa vem koparen ar. Det finns en annan
flexibilitet och flera av vara saljare har ocksa sjalva tagit emot visningsgaster,
avslutar Ida.

- Nu ar rantorna tillbaka pa en normal niva. Det som bromsar prisuppgangen
ar det hoga utbudet. Nar utbudet minskar kommer priserna att stiga — darfor
borde man verkligen passa pa att kopa nu, sager Jimmy Rossetti.

Svensk Fastighetsformedling ar Sveriges storsta rikstackande och oberoende
maklarkedja. Vi ar experter pa den lokala bostadsmarknaden med 230 butiker
och 1 250 medarbetare runtom i hela landet och i Spanien. Vara lokala
butiker drivs av engagerade franchisetagare och koncernen ags av over 700
medarbetare. Svensk Fastighetsformedling har under flera ar utsetts till en av
Sveriges mest attraktiva arbetsgivare. Vart fokus ar att vara ledande idag och
i framtiden. Under 85 ar har vi skapat nya erbjudanden och utvecklat
maklarbranschen. 2024 formedlade Svensk Fastighetsformedling drygt 22
000 bostader. Koncernen bestar idag av Svensk Fastighetsformedling och
Ordna Bolan.
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